LA RVISTA DELLA LOCAZIONE FINANZIAMA
o o)
)
[.easing| me

00 Xl n 5 Settansre-rtobre 1014

postatarget
creative



il factoring

come alternativa

di finanziamento

n pericdo di cnsi le imprese, specialmente le PMI, si

trovanc a dover affrontare problemi come la
mancanza di liquidita. Questo ha implicazicni su tutte le
attivitz dell'impresa, dalla gestione erdinana agl

nvestiment! produttivi,

In questo memento, nella politica cre-
ditzia degli isttut di credito, sta pren-
denda sempre pid piede Il factanng
came altzmatwva di finanziamenta.
Tecnicamente & il contratto con
guale un mprenditors cede 1 propn
credhti present e futun dervant
dalla sua attmita a favare di un ope-
ratore spedialzzato, il factar In cam-
beo limprenditore ottiene lo smo-
bdzzo antiopato de crediti a fron-
te di una commiIssKane o prawigia-
ne che pud vanare s2 ceduts pro-sol-
venda o pro-soluto.

Per comprenders come e imprese
INteragiscona e st comportano in ma-
tena di factonng sono stat fatti nu-
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meros studi, Le prncipali indagini &
sono svalte attraverso interviste ad
imprese ed enti pubblio che cam-
prendono clienti attivi (in qualita d
cedenti credit), ex-clenti, anende che
non utilizzano il factenng, imprese
carwolte nal factonng come debatan
cadut.

Chi lo utézza abituaimente sembra
gradre il factonng perché reputato
une strumento di sostegno finan-
21ana del capitale arcolante e di ga-
ranza del buon fine d=i credit com-
meraali,

Le imprese che ne manifestano la ne-
cessita saono incentwvate dalle sue ca-

ratteristiche gestionali - per guanto



nguarda il cantrolia, fammnistrazione
e la nscassione — e fnanziane, pai-
ché nsulta una valida altemativa aile
trad@anal Inee d credito & comsente
una valutazione pil accurata della
chentela

Emerge come il factonng sia utlzzato
da quelle imprese che nan riescono
a rscuoters | craditi regolarmente
soprattutta crei lesigenza di affidar-
si a gperatan speciahzzati, aumen-
tando I'efficienza nella gestione,
Differenti sono le opiniaons che na-
scona dai dversi profilil aziendali
che hanna avuto un'espenenza pa
0 meno concreta con le aperaznani
d factaring.

Le mprese che lo utizzano meno ©
che lo conoscona poco tendono
purtroppo a valutario prevalente-
menta basandasi su luoghs camun.
| giuda sona molta spesso semmari
& poco ventien rispetto alla reale <i-
tuazione del mercato del factonng e
Quasi mai nescono a sfruttare ap-
pieno le opportunit che questa pud
proparre.

Chs imvece non lo utkzza o ritiene
prevalentemente una strumento o
natura finanziana o adatta al recu-
pero di crediti problematici, Queste
considerazioni fanno si che le azien-
de lo sfruttno soltanta in presenza
d problemi di finanziamenta o de-
tenaramenta della qualita del por-
tafogdio di cradito, associanda cos alle
operazioni di factoring una stuaznc-
ne di cnsidifficolta aziendale.
LUin'apiniane diversa nasce dale im-

prese che hanno un'espenenza con-
sobdata sull'angomento e nescono a
sfruttare le peaulianita e i vantagg de-
le operazioni dh factaning.

In Italia & uno strumento ancora
paco conosciuto, anche se un nu-
mero crescente di imprese sta ini-
2iando ad apprezzario e soprattut-
to ad utkzzarlc con maggior fre-
guenza al massmo delle sue poten-
zalita

E fondamentale quindi divulgare
correttamente le caratteristiche del
factonng, cercando di ebvmnare ogn
infondato pregiudzio delle imprese;
educare | soggetti ad un utilizzo can-
sapewvole e fomire una corretta in-
formazione che consenta a tutu &
sfruttarne | vantagg.

Per nuscirci & prefentde impastare
I'operaziane i un'atuca di relazione
continuativa € duratura tra il cliente
e la societd o factonng © la banca
Soltanta in questo mada limpresa &
affiancata e suppartata nelle apera-
zioni amministrative, legak, organiz-
zative e finanziane: tutte operazon
che sottrarrebbero tempo e nsorse
alle funzioni aziendali,

Il factoring nguarda in prevalenza
rapporti di natura commerciale
che sono accompagnat dalla ces-
sane di credit d'mpresa. | rapporto
pud prevedere anche crediti c
soggetti che nan risizdono sul ter-
ritana nazionale, quindi operazion
sulfimport &d export Non tuth perd
sanna che le operanani possona es-
sere eseguite anche su contratti an-
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cora da stipulare e su crediti futun e
relativi ad operazioni finanziane.
Cavalli di battagha molto apprezza-
1 dai clienti che utilizzano il factoning
sono la gararzia del buen fine des oe-
dii deflimpresa e il contnbuto alla ge-
stione dei crediti.

£ possibile rendere il servizio di fac-
toring eccellente, personalizzandolo
in base alle esigenze e carattenstiche
del chente e di conseguenza del-
limpresa. Sclo cosi si possono otti-
mizzare tutli | processi chiave come,
ad esermpio, il supporto alla cresci-
ta del fatturato e alla programma-
zione degli incassi.

Come ricordato in precedenza, chi
wikzza poco il factoring © non lo co-
nosce, lo associa a frangenti di crig
o problemi finanzian, rcorrendov
solo In presenza di situazioni com-
plicate o al detenoramento dei cre-
diti in portafoglio. Le operazioni di
factoring vanno invece considerate
come una situazione “normale” e fi-
siologica nella continuita della vita
anendale, evidenziando quinck un'at-
tenta analisi e programmazione dei
flussi di cassa conseguenti la corret-
ta gestione det propn crediti. Altro

aspetto molto sottilke & controverso,
ma da tener ben presente, riguarda
la cessione del proprio credito ver-
SO una societd specializzata che po-
trebbe essere non ben accetta. | mo-
tivo deriva dalla maggior forza con-
trattuale dellente finanziario, che
costringe il debitore ad essere pre-
ciso nei tempi & neldle scadenze, ga-
Za sulla nscossione dei crediti cedu-
ti. |l settore del factoring pud gioca-
re un ruclo determinante nel sup-
portare le imprese in questo perio-
do e contribuire al rilancio dell'eco-
nomia, £ comungue une strumen-
to da utilizzare con attenzione, per-
ché di breve periodo e quindi non
indicato per finanziare investimen-
ti strutturali. La scelta migliore e af-
fidarsi ai factor pil competitivi ed ef-
ficienti per sfruttare al meglio le op-
portunita, soprattutto oggi che i ri-
tardi nei pagamenti possono ag-
gravare una sttuazione che risente
della crisi generale.

Leonvircfo Luisi
Ginfronco Antognoli



il convegno ‘Lo sviluppo

delle imprcsc sui mercati esteri

Lo sviluppo delle imprese sui mercati esteri:
Attori e Strumenti a sostegno dei processi di Internazionalizzazione
|3 ottobre, Grand Hotel Principe di Piemonte Viareggio - Piazza Puccini, |

05.00-09.30  Registrazione del partecpant
0930.09.45  Apertura lavori e Presentazione di Banca UBAE:
Dott. Mario Sabato, Direttore Generale Banca UBAE
SA45-10.15 "l servizi o ICE Agenzia per operare ned mercati esteri”: Delegato ICE: Dote Francesco
Alonsi, Dingente Usioo Servizi alle Imprese ICE Agenzia Roma
10.15-10.45  “Gli Strumenti bancari e finanziari per l'internaziomalizzazione delle imprese™
Dotr. Massimeo Castellucei, Direttore Centrale Area Sviluppo commercisle Banca UBAE
1045-11.15  Coffes break
11.15:11.45  “Le hinee di intervento SIMEST a supporto delinternazionalzzazione™
Dott. Luca Silla, Responsabile Area Marketing e Business Development SIMEST
11 45-12.15  “Factoring in Banca UBAE™
Dacr. Germano Chiesa, Responsabile Factoring fliale Milana Banca UBAE
12.15-1245  “Gli strumenti SACE a supporto dell'internazsomalizzazione delle aziende toscane™
Dot Valerio Alessandrini, Senior Account Manager Regione Toscarn SACE
1245-1300  Conclusioni Do Gardrance Antognell, Snudic ConCredito
¢ cansulente Banca UBAE per il Factanng in Toscana
13.00-1400  Light Lunch
Dalle 1400 Tovoh Mexting 8Te8 con be oziende che si saranne prenotate

La partecpazione 2l Corvegno e gratuita ed attribuisce 4 crediti formativi per |a formazione professionale

dei Dottori Cormmercialisti e degli Esperd Contabili,

Curante il convegno del |3 Ottobre
2016 al Grand Hotel Principe di Piemon-
te —Viareggio, Piazza Puccing, | — saranno
presentate le relazion di quattro prota-

gonisti defncantro, coordinato dal Datt.

Gianfranco Antognol (ConCredito). Un ap-
puntamento che si presenta intersssante
per le aziznde che vogliona svilupparsi ver-
s | mercatl esten, soprattutto extra CEE.

Banca UBAE. Nasce nel 1972 come

“Unéicne dele Banche Arabe ed Europee”.

L'ohiettnvo attuale & quello di sviuppare k2
relaponi commeraiall, industnall ed eco-
nomiche tra I'Europa ¢ | Pacs dellAfrca
del Nord e Sub-Szhariana, del Medio
Ornenta, del Sub Cantnente Indano e dai
Paew ex CIS. Gli azionst pnncipali di Ban-

ca UBAE sono: Liyan Foresgn Bank, Ban-
que Centrale Popudaire, Banque Marocai-
ne du Commence Exténeaur, UniCradit, San-
sedar Siena SpA, Intesa Sanpaolo, Grup-
pa ENI (ENI Adfin) e Telecom Italia. Ogg
opera pancipalmente in 50 Pags con il sup-
porto di 500 banche carnspandent. | pan-
apah servizi afferu alla clientela che ape-
ra con l'estera sona: finanzament al-
[esportazione, lettere di cradito, letters d
cradito stand by, risk shanng, garanzie, fi-
nanza, sindacazicrs commenadi e finanziare
2 assistenza prafessionale nel Paesi esten
presidiats da una rete di consulenti kacali

Agenzia ICE. Agenzia che ¢ accupa della

promozians all'estera e intemazionalez-
zazione defle imprese itakane. Ente sotta-
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posto ai poteri di indirizzo e viglanza cel
Ministera cella Sviuppa Ecanamica, che
li eserzita d'intesa con il Ministero degh Af-
fari Esteri e sentito d Ministero dell'Eco-
nomia e delle Finanze. Ha il comgito di age-
volire, svluppare e promuovens | rapports
economici e commeraali italani con feste-
ro specialmente con le esgenze delle pic-
cole & medie imprese, dei loro consorzi &
raggruppaments, nonche la commercializ-
zazione o beni e servia italiani nei mer-
cati internazionak. Opera al'estera in si-
nergia con le arganizazon imprenditanak
e gli akn soggetti pubblic e privati inte-
ressaty, asscurando un supparto coorde
nata ale mpress & ret nazionali che siim-
pegnana nel processo di intermazionaliz-
zaznone con lobiettvo o promuovere I'm-
magine del prodotto italano nel manda &
I'tahia quale destnazione degli imvesti-
ment esteri.

SIMEST. Nasce nel 199 per supportare
b imprenditon Itallarw ad espandersi su
nuo mercati. £ una socetd per azioni con-
trollata da Cassa Deposit & Prestiti con
presenza azionaria prvata, Formiscono as-
sistenza alle imprese taliane nel processo
di internazionalizzazionz e al loro fianco
passonNd acquisre partecipazion nelle
imprese all'estero fno al 49% del capta-
le. Partecipa sia tramite investmento di-
retto che attraverso b gestione del Fon-
do partecipatnvo diVenturs e consente alke
impresz italiane laccesso alle agevolaza-
ni per d fnanzamento della propria quo-
ta di partecpazione nelle mprese fuon dak-
I'Unione Europea. Tutte le operaziom
Sano a candizioni di mercalo e senza age-
wolazoni, garantendo all'mprenditore un
servizo efficiente e rapido.

SACE. £ una societd 100% del Gruppo
Cassa deposti & prestit, la quale ofire
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un'amp gamma di procott asscurativi e
finanziart: credito alfespartazione, assicu-
razione del credito, protezone degli nve-
stimenty, garanzie finanziane, cauaon e fac-
toring. La visione & quella di kavorare in-
sieme ale imprese itakane per promuovere
lfeccellenza del Made in ltaly m tutto # man-
do sostenendo le piccole, mecke e gran-
diimprese italane ne oro progetti di cre-
sota alfestera Le accompagnano nella scel-
ta dei mercati a maggor potenzale e nel-
la gestione dei rischi connessi alaperati-
vitd in geografie nuove, mettenda a loro
disposizone un'offerta integrata ch servi
zi assicurativo-Snanzan in grado d ri-
spandere a tutte le esigenze in materia di
export e internazionalizzazione.

ConCredito, Struttura di consulenza e pia-
néicapone finanziana con destnatane n via
prncipale le PMI e I'area Corporate. Fon-
data cal Dott. Gianfranca Antognali, & la
societd che ha organizzato il comvegno nel-
fotuca di fornire un supporto qualificato
alle azende vocate allespartazone della
Tosana. Assume quingd particolare rlievo
la figura o quello che @ pud chiamare il
Consulente del Credito, rappresentata
da professionisti provenienti dal mondo
bancario che hanno le competenze e le
professionalita per supportare le mgprese
nal dalogo con il loro soco pil importante:
la propria Banca. Ricorrendo a queste fi-
gure speciabzzate si possono sfruttare
vantaggi come i miglioramento cel rap-
porto Banca-Impresa ed ottenere un ac-
cesso “facilitato" al crecito, Inoitre Con-
Credito favonsce il migloramento delle
condizioni ecanamiche e del pricing ap-
plicato cale banche, che consente tem-
pi di risposta ragionevol, mettenco a di-
spozzione un professionista dedicato
alla gestione del rapporta con gl istitu-
ti di credito. .




