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leasing nautico

riflessioni e proposte

per la nautica e i suoj distretti
il ruolo fondamentale
del leasing nautico

Il leasing, come ben sappiamo, co-
stituisce un elemento anticipatore
della ripresa produttiva poiché te-
stimonia concretamente |'attitudine

agli investimenti produttivi delle PM|,

premessa indispensabile di una ri-
presa economica effettiva sul terri
torio a tutti i livelli.

| valori del |° quadrimestre 2016
sono pitl che incoraggianti, con un ri-
tomo costante di tutti i comparti lea-
sing, compreso il nautico. Il distretto
della nautica in Toscana sta coglien-
do concreti segni di risveglio positi-
Vo, sia per le nuove imbarcazioni che
per il refitting, e segnala una interes-
sante crescita di fatturato per i can-
tieri del distretto che fa ben spera-
re, ma necessita owiamente di un ac-
compagnamento positivo da parte
delle banche. In questo quadro di ri-
ferimento, il leasing, come il credito
bancario in genere (factoring in pri-

mis compreso), rappresenta un dato
importante e significativo per favo-
rire una ripresa che ormai si sta con-
solidando e che vede “soffrire” an-
cora solo il comparto edile immo-
biliare, peraltro certamente trai-
nante. Le banche sono chiamate,
come sottolinea il governatore Ban-
kit Visco nelle sue ‘considerazioni fi-
nali" del 31 maggio scorso, a ri-
spondere positivamente alla do-
manda di credito, che rappresenta in-
discutibilmente il valore pid impor-
tante per lo sviluppo economico e
produttivo.

Un'analisi del leasing nautico non puo
prescindere dalla situazione del mer-
cato della nautica nel Mondo. Vo-
lendo fare esercizio di sintesi, po-
tremmo dire che il comparto attra-
versa un momento di maggiore
“consapevolezza” e di ripresa selet-
tiva. Questo significa che | cantien co-
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liani, la clientela & principal‘mente ‘este-.
ra (armatori €/0 societa stranler.e).
questo € un target che ha‘ S.'L'JblT.O
meno di tutti l'effetto della “crisi™. Ngl
settore delle imbarcazion dg di-
porto, sia a motore che a vela, il lea-
sing nautico costituisce ancora un
fondamentale supporto alla vendita.
Lo testimonia la collaborazione tra

quello che ti promette una barca €
te la consegna dawvero, e che so-
prattutto pud darti un prodotto e
un'‘assistenza che duri nel tempo. |l
cliente attuale & tornato a valutare
lacquisto con l'ottica dell'investi-
mento nel medio periodo e non solo
con la prospettiva di cambiare la bar-
ca dopo due anni, e pertanto presta

maggiore attenzione alla qualita =~ UCINA e ASSILEA- . i
complessiva dell'offerta. Anche nel Le operazronu.dl leasing, anc € im

settore delle costruzioni navali, non- portanti, che si concludono oggi ve-
ché della finanza/credito finalizzato,le ~ dono generalmente una grande ‘Fra.—
parole chiave sono ancora oggi qua- sparenza e collabora;ione tra tutti gli
lita e professionalita. “attori” (cliente, fomrtore/;ostruttore
Tutto questo si collega anche al lea- e societa di leasing) che si trac;luce In
sing nautico, perché il cliente ha ca- maggiore disponibilita a chiarire tut-
pito che puo ottenere un leasing che ti gli aspetti dell'operazione: il co-
abbia una relazione con il suo red- struttore/fornitore deve dimostrare
dito e con le sue effettive capacita  capacita costruttive e progettuali, ma
economiche, perché per i “miraco-  anche una struttura economica tale
" non c'e pid spazio. Quindi le so- da poter tranquillizzare gli interlo-
cieta di leasing si trovano con una ri- cutori e fornire tutte le documen-
chiesta minore in termini di nume-  tazioni e certificazioni necessarie; il
ro, ma che ha pit probabilita di con- cliente deve impostare un piano fi-
cretizzarsi in un leasing di medio pe- nanziario realistico e confacente alle
riodo con risultati soddisfacenti per proprie capacita reddituali, con ade-
tutti. guata contribuzione iniziale all'ope-
Ar\mhe gli oper;tori del leasing sono razione; e infine la societs di leasing,
PIU consapevoli e quindi Ianalisi del-  valutati tutti questi aspetti, deve da

le operazioni, sia da un punto di vi-
sta tecnico che di analisi del rischio
e dei rischi operativi & sempre pid at-
tenta e il filtro maggiore,

Il settore dei “maxi yachts” & anco-
ra limitatamente oggetto dj leasing
nautico, sia per gli elevati importi, sia
perché, pur essendo |3 costruzione
SP€ssO appannaggio dei cantier; ita-
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pa@e sua convincere sulla propnia ca-
Pacita tecnica e organizzativa speci-
fica sul leasing, che |a Ponga in gra-
do di essere adeguata partner. || fi;-

turo @ dppannaggio dj chi sapra
fare “squadra’.
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