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Progetti e prospettive

no valori simili, rivolgendosi a un
club di velisti ‘intenditori’; appas-
sionati del mare. Stiamo esploran-
do attivamente nuovi mercati e
abbiamo progetti entusiasmanti,
con la vela che si posiziona anche
come una scelta sostenibile. La
partnership con Edmiston & una
naturale evoluzione della nostra
visione condivisa, che apre nuo-
ve opportunjta per jl futuro di en-
trambi i marchi». Ed infatti le ten-
denze nei gusti dei giovani arma-
tori si stanno orientando su bar-
che eco sostenibili, che permetto-
no di navigare in massima sicurez-
za anche con mare formato, e pu-
re di sfoggiare con gli ospitia bor-

do una competenza di primo livel-
lo nella conduzione della barca.
Giovanni Pomati, amministrato-
re delegato di Nautor Swan ag-
giunge: «Questa partnership con
Edmiston & cruciale per completa-
re un’operazione strategica che
valorizzera I'esperienza collettiva
di Sanlorenzo nel settore dei su-
peryacht. La collaborazione dara
vita ad una potente sinergia di
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competenze, garantendo il suc-
cesso di un ambizioso progetto
globale e creando opportunita di
trasferimento tecnologico nel
segmento della vela». La sosteni-
bilita sara al cuore di ogni proget-
to, con soluzioni d‘avanguardia
come l'idrogenerazione (conver-
sione di idrocarburi saturi in altri
piu leggeri) e altre tecnologie eco-
logiche gia adottate da Sanloren-
zo, tra cui metanolo e idrogeno.
Pit di 2.350 yacht Nautor fino ai
40 metri sono stati costruiti in cin-
que decenni su quattro diverse li-
nee; Club Swan Yachts, Swan Ya-
chts, Swan Maxi Yachts e Swan
Shadow, primo yacht a motore,
Walter Strata
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Impresa e Finanza
«Nuove soluzioni
Ideali per le Pmi»

Parla Stefano Vannucci, amministratore delegato
di Aura mediazione creditizia, boutique di consulenza

VIAREGGIO

1l mercato del credito sta diven-
tando sempre piu selettivo con
nuove soluzioni per le Piccole e
medie imprese. Sull’argomento
interviene Stefano Vannucci,
amministratore delegato di Au-
ra mediazione creditizia Srl.
Come sta cambiando il mondo
del credito?

«Negli ultimi 10 anni abbiamo as-
sistito ad una diminuzione di
banche e filiali di almeno il 40%.
Le banche stanno organizzando
la proprie rete distributiva sem-
pre piu a favore di nuove solu-
zioni digitali, che pero rischiano
di allontanarsi dalle esigenze
delle imprese: in un contesto
economico in cui il sistema im-
prenditoriale si trova ad affron-
tare una crescente difficolta
nell’accesso al credito, abbia-
mo sviluppato un presidio terri-
toriale che funge da vero e pro-
prio sportello creditizio multi-
prodotto attraverso cui le azien-
de possono accedere a tutte le
soluzioni delle nostre banche
convenzionate. Oltre ai prodotti
piu tradizionali come i finanzia-
menti garantiti dal fondo centra-
le, il Leasing, lo smobilizzo credi-
ti (factoring) e la cessione dei
crediti Iva, possiamo guidare le
imprese nei nuovi prodotti offer-
ti dalle Fintech».

Cosa sono le Fintech?

«Sono banche innovative che
utilizzano gli strumenti digitali
per accelerare i processi di
istruttoria senza perdere di vi-
sta la valutazione del rischio di

credito. Solitamente non hanno
filiali ma utilizzano reti di agenti
e mediatori per lo sviluppo sul
territorio e possono supportare
le imprese che necessitano di
un sostegno finanziario specifi-
co con tempi ridotti per |’'eroga-
zione. Solitamente |attivita cre-
ditizia dalle fintech viene defini-
ta Digital Lending».

Come funziona il Digital Len-
ding?

«|l prodotto & pensato per tutte
le societa di capitali che hanno
depositato almeno gli ultimi
due bilanci, registrando un fat-
turato non inferiore a 350mila
euro. L'importo minimo della ri-
chiesta di finanziamento & di
40mila e il massimo e determi-
nato in funzione della capacita
di rimborso del cliente, il che
rende il prodotto utilizzabile sia
dalle piccole realta imprendito-
riali che dalle aziende maggior-
mente strutturate. |l Digital Len-
ding si propone come uno stru-
mento ideale per le aziende che
necessitano di un supporto im-
mediato per espandere le pro-
prie attivita, affrontare situazio-
ni di necessita finanziaria o inve-
stire in nuovi progetti. Le prati-
che vengono processate diretta-
mente in modo semplice e velo-
ce, senza dover affrontare com-
plessi iter burocratici».

Quanto costa il Digital Len-
ding?

«Dipende dal rating dell’azien-

' da richiedente ma gli istituti a

noi convenzionati propongono
spread a partire dal 4% in su. In
soli 3 giorni siamo comunque in
grado di analizzare ogni proget-
to che ci viene presentatos.
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