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Antognoli: «Sostegni-bis, bene moratoria e mutui»

VIAREGGIO. Il decreto Soste-
gni-bisdovrebbe uscire a gior-
ni, fibrillazioni di maggioran-
za permettendo. Ma gia ora
gli occhi di cittadini e imprese
SONO puntati suquesto provve-
dimento. Ne abbiamo parlato
con Gianfranco Antognoli,
fondatore di Concredito e ban-
cariodilungo corso.

Partiamo dai ristori: cosa
cambia?

«Benetogliere il codice Ate-
co, era una limitazione assur-
da, un’attribuzione carattere
formale-burocratico. I ristori,
tuttavia, dovrebbero essere
calcolati sugli utili, non sul fat-
turato e ancor menosul “fattu-

rato non fatturato”, cioe sul
nero. Non ci si puo lamentare

Gianfranco Antognoli

perché la percentuale € mini-
ma rispetto al fatturato che
fattorealmente, senza pagare
le tasse. Poi certo, sappiamo
che i fondi a disposizione so-
no limitati».

Esullaliquidita?

«Si tratta di un passo avan-
ti, anche se il percorso intra-
preso era gia positivo. Secon-
do le statistiche del Mef: I'ac-
cesso al fondo di garanzia &
stato erogato al 92% delle do-
mande presentate».

In tutto questo come siso-
no comportatelebanche?

«Ilruolo delle banche & fon-
damentale. Il nostro € unsiste-
ma bancocentrico, il nostro
tessuto economico connetti-
vo & costituito dalle Pmi, di-

mensioni strutturali modeste
per cui non hanno capitale
proprio in grado di sostenere
il fatturato. Ecco perché il go-
verno ha fatto il decreto liqui-
dita, per evitare che le azien-
de finissero nelle mani degli
strozzini o chiudessero per
mancanza di disponibilita.
Mediamente le banche si so-
no comportate bene: la moral
suasion di Bankitalia ¢ stata
molto forte, insieme alla vigi-
lanza del prefetto e al ruolo
dell’Abi. Unico problema, un
po’ di lentezza operativa, a
causadel Covid».

Ce¢anchelaprorogadella
moratoria dei mutui per le
pmi.

«Efondamentale. Ed & para-

dossalmente piu importante
per le banche che per gli ope-
ratori. Perché se le aziende
non pagano le rate dei mutui,
le banche devono trasforma-
re quelle cifre in contenzioso,
erodendo il proprio capitale
disorveglianza».

Cosa ne pensa dei mutui
al100 per cento perle giova-
nicoppie?

«E importante per tre moti-
vi. Innanzitutto consente alle
giovani coppie difarsiuna pro-
pria famiglia. In secondo luo-
go alimenta il mercato degli
immobili residenziali di ta-
gliopitipiccolo, maimportan-
te, e consente la ripresa del
mercato immobiliare che & in

crisi da dieci anni. Ricordia-

moci che l'edilizia ¢ il fattore
economico trainante. Infine,
rimuove ancheil limite di4mi-
la euro di oneri fiscalisul mu-
tuo che si puo detrarre dalla
dichiarazioni deiredditi».
Fralevarie iniziative diso-
stegno ci sono anche quelli
dienti come'Inail.
«Ilbando pe rlamessain si-
curezza deiluoghidilavoroe
tristementeall'ordine del gior-
no. Oltre a questo & importan-
te anche perché mette inmo-
totuttounindotto,fadamolti-
plicatore. Ed & quello
chiede 'Europa: metter
sieme provvedimenti con ef-
fetto singolo, ma che cremq
circuiti virtuosi».— ‘
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TURISMO: LA RIPARTENZA

Assalto alle spiagge

anche per prenotare: )

I’estate in Versilia
sembra gia iniziata

Caccia alla tenda e all'ombrellone negli stabilimenti balneari
Confesercenti e Confcommercio: «Premesse ottime

Matteo Tuccini

VIAREGGIO. «Non ¢’¢ niente di
cui lamentarsi». Viene quasi
una lacrimuccia, a sentire i
balneari parlare cosi. Manon
si puod far finta di non vedere

la folla di gente che in questo
fine settimana riempie glista-
bilimenti versiliesi, per uno
spaghetto sul mare da man-

giare dopo aver prenotato
I'ombrelloneolatendaperla
stagione. Cosi come era ben
visibile ieri pomeriggio una
Passeggiata stracolma.

L’estate sembra gia partita
in Versilia. Se il fine settima-
Na SCOrso erastato un test per
i primi bagni aperti, conside-
ratoil climanon eccelso, que-
sto sabato e questa domeni-
ca fanno pensare che ormai
lastagione éavviata. Con tut-
tele sue difficolta e un meteo
che, inevitabilmente, tra
maggio e giugno & ancora un
po’ imprevedibile, la ripar-
tenza del turismo versiliese
potrebbe essere davvero die-
trol’angolo.

«Le premesse sono ottime
— dice Pierfrancesco Pardi-
ni, titolare del bagno Pardini
aLido e presidente del sinda-
cato Sib Confcommercio per
l'area Versilia-Massa — L'an-
no scorso, tra mille incertez-
ze legate alla pandemia e al
fatto che non c’'erano i vacci-
ni, siamo partiti molto lenta-

mente. Ai miei colleghi dice-
VO: questo per noi & come un
anno zero. Ma nella seconda
meta della stagione abbiamo
lavorato molto bene. Stavol-
ta, seil tempo eivaccini ci as-
sistono, possiamo fare persi-
no meglio. Anche perché la
clientela & molto motivata
dal ritorno in spiaggia». Lau-
raBotarelli del bagno Caval-
lone a Lido gongola: «E una
lgirande occasione perla Versi-
a».

Le prenotazioni per la sta-
gione, infatti, stanno andan-
do a gonfie vele. C'¢ chi dice
che alcuni bagni sono gia
esauriti. Ma le associazioni
di categoria diffidano di que-
ste voci, considerandole un
po’ troppe ottimistiche.

«Non so se cisianodavvero
colleghi che non hanno pill
ombrelloni né tende disponi-
bili-dice Gabriele Marchet-
ti, del bagno Grazia aMarina
diPietrasantae referente ver-
siliese del sindacato Fiba
Confesercenti—Perd lerichie-
ste ci sono. Merito di un au-
tentico boom degli affitti esti-
vi, che portano la clientela a
muoversi in contemporanea
per il posto spiaggia. Come
sempre, si fissa per l'intera
stagione oppure per un me-
se. Stranieri? Pochissimi, al li-
mite dello zero. I clienti sono
soprattutto toscani e italiani
delNord, il nostro bacino tra-
dizionale».
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Consulenze
per ottenere
il superbonus

Proseguononelle sedidi Con-
fesercenti Toscana Nord (e
nellamodalita online) le con-
sulenze per il superbonus del
110%. Grazie alla convenzio-
ne con Sol Lucet Trading Srl,
azienda specializzata nell’ef-
ficientamento energetico, il
servizio di consulenzarivolto
agli associati & in grado di of-
frire in prima battuta le rispo-
ste ai dubbi sulla possibilita o
meno dibeneficiare di questo
importante sostegno. Consu-
lenza gratuita di un’ora con il
consulente di Sol Lucet Tra-
ding Srl Francesco Martini e
con Stefania Micco del setto-
re Start-Up & Sviluppo per
una prima valutazione del
progetto. «Abbiamo stretto
questo importante rapporto
con Sol Lucet - spiega il diret-
tore generale Confesercenti
ToscanaNord Miria Paolicchi
- per rispondere ad una cre-
scente richiesta dei nostri
utenti». Per fissare il proprio
appuntamento & possibile
contattare la sede di Pisa allo
050 888083 oppure on line
con il seguente link https:
//bit.ly/2RCO39W.
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Qualche difficoltain pitice
I'hanno gli albergatori, pro-
prio a causa degli affitti delle
case vacanza, in questo mo-
mento preferiti perragionile-
gate al rischio Covid. Gli ho-
tel, per ora, attendono un ve-
ro decollo delle vaccinazioni
che mettano al sicuro non so-
lo la popolazione anziana,
ma una fascia di turisti (an-
che stranieri) pitt ampia. Ma
chene pensanoibalneari del-
la possibilita di vaccinare i
propri dipendenti, che pare
non entusiasmare gli stessial-
bergatori? «Per quanto mi ri-
guarda, lo farei al volo - dice
Pardini-Tuttiquelliche han-
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Clientela al bagno Nettuno sulla Passeggiata di Viareggio

no fatto il vaccino si sentono
pitt leggeri e a me non sem-
brerebbe vero».
Perquantoriguardaiprez-
zi di ombrelloni e tende, se-
condo Confcommercio non
dovrebbero discostarsi mol-
to dalla stagione scorsa, no-
nostante una domanda che
potrebbe invogliare qualcu-
no a rialzare le tariffe. «Cre-
do che una politica del gene-
re sia possibile solo se sono
anniche non alziiprezzi-di-
cePardini-Altrimenti ha po-
co senso. E il momento di fa-
reil pieno e non credosiasag-
gio aumentare le tariffe». Sui
prezzi il bagno Nettuno di

Viareggio, che da sempre fa
una politica aggressiva, riba-
disce una linea consolidata:
ombrellone a 15 euro per
quattro persone e campagna
mirata per tutte le tasche. «I
clienti — spiega Oreste Gian-
nessi, titolare del Nettuno -
sembrano preferire un perio-
dodiotto giorni per la preno-
tazione, in particolare della
tenda. Noi diamo la possibili
ta di scegliersi la fascia di
prezzo, senza versare capar-
ra e con la possibilita di an-
nullare in extremis, vista l'in-
certezza che ancora rimane
in tempi di pandemia». —

© RPRODUZIONE RSERVAL

Antognoli: «Sostegni-bis, bene moratoria e mutui»

VIAREGGIO. 11 decreto Soste-
gni-bis dovrebbe uscire a gior-
ni, fibrillazioni di maggioran-
za permettendo. Ma gia ora
gli occhi di cittadini e imprese
SONO puntati suquesto provve-
dimento. Ne abbiamo parlato
con Gianfranco Antognoli,
fondatorediConcreditoe ban-
cariodilungo corso.

Partiamo dai ristori: cosa
cambia?

«Bene togliere il codice Ate-
co, era una limitazione assur-
da, un’attribuzione carattere
formale-burocratico. I ristori,
tuttavia, dovrebbero essere
calcolati sugli utili, non sul fat-
turato e ancor menosul “fattu-
rato non fatturato”, cioé sul
nero. Non ci si pud lamentare
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Gianfranco Antognoli

perché la percentuale & mini-
ma rispetto al fatturato che
fatto realmente, senza pagare
le tasse. Poi certo, sappiamo
che i fondi a disposizione so-
no limitati».

Esullaliquidita?

«Si tratta di un passo avan-
ti, anche se il percorso intra-
preso era gia positivo. Secon-
do le statistiche del Mef: l'ac-
cesso al fondo di garanzia &
stato erogato al 92% delle do-
mande presentate». :

In tutto questo come siso-
no comportate lebanche?

Il ruolo delle banche & fon-
damentale. Il nostro & unsiste-
ma bancocentrico, il nostro
tessuto economico connetti-
vo & costituito dalle Pmi, di-

mensioni strutturali modeste
pex cui non hanno capitale
proprio in grado di sostenere
il fatturato. Ecco perché il go-
verno ha fatto il decreto liqui-
dita, per evitare che le azien-
de finissero nelle mani degli
strozzini o chiudessero per
mancanza di disponibilita.
Mediamente le banche si so-
no comportate bene: la moral
suasion di Bankitalia & stata
molto forte, insieme alla vigi-
lanza del prefetto e al ruolo
dell’Abi. Unico problema, un
po’ di lentezza operativa, a
causadel Covid».

C’e anchelaprorogadella
moratoria dei mutui per le

pmi.
«fi fondamentale. Ed ¢ para-

dossalmente piti importante
per le banche che per gli ope-
ratori. Perché se le aziepde
non pagano le rate dei mutui,
le banche devono trasforma-
re quelle cifre in contenzioso,
erodendo il proprio capitale
disorveglianza».

Cosa ne pensa dei mutui
al 100 per cento per le giova-
nicoppie?

«E importante per tre moti-
vi. Innanzitutto consente alle
giovani coppie difarsiuna {Jro—
pria famiglia. In secondo luo-
go alimenta il mercato degli
immobili residenziali di ta-
glio piti piccolo, maimportan-
te, e consente la ripresa del
mercato immobiliare che ¢ in
crisi da dieci anni. Ricordia-

moci che l'edilizia ¢ il fattore
economico trainante. Infine
rimuove ancheil limite di4mi
la euro di oneri fiscali sul mu
tuo che si pud detrarre dall:
dichiarazioni deiredditi».

Frale varieiniziative diso
stegno ci sono anche quell
dienti comeI'Inail. :

«Ilbando perlamessainst
curezza deiluoghi dilavorot
tristemente all'ordine del gior
no. Oltre a questo & importan
te anche perché mette in mo
totuttounindotto, fadamolti
plicatore. Ed & quello che ¢
chiede I'Europa: mette
sieme provvedi i CO!
fetto singolo, ma che
circuiti virtuosi». —
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