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Le regole in vigore dal 1/1/2021
contemporaneamente oltre la soglia assoluta (100 ¢ 500 euro a seconda ch
relativa (1% della esposizione) ed il ritardo duri oltre 90 giorni (180 giorni per le pubbliche amministrazioni).

Le nuove regole europee
sui ritardi nei pagamenti
dei debiti bancari sono uno
spauracchio per imprese e
famiglie. E da temere infatti
che la rigidita dall’entrata in
vigore dei nuovi regolamen-
ti, pensati, nel 2014 in epoca
molto distante dalla situazio-
ne economica attuale post
covid, possa diventare disa-
strosa quando finiranno le
moratorie per i 300 miliardi
concessi dalle banche in Ita-
lia e molti crediti diventeran-

no deteriorati (cd. NPL).
Oggi servirebbe infatti una
flessibilita nella normativa
da applicare da parte della
commissione europea EBA e
BCE.
Una volta scadute le mora-
torie (menomale prorogate
al 30/06/2021 con la legge
finanziaria) una PMI o una
famiglia che si trovino in ri-
tardo di 90 giorni nel paga-
mento del debito sara infatti
automaticamente segnalata
come “cattivo pagatore” con
l'ulteriore conseguenza prati-
ca che quando richiedera un
prestito alla propria o ad altra
banca si vedra quasi sicura-
mente rigettata la richiesta.
Inoltre, le nuove regole su-
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Per i “crediti deteriorati” servirebbe piu flessibilita sulle nuove
regole EBA/U.E. Questo per evitare il rischio possibile di una
stretta creditizia ai danni di famiglie e imprese.

gli “NPL" costringeranno le
banche ad attivare i proces-
si di recupero crediti contro i
cattivi pagatori con ulteriore
aggravio delle conseguenze
sistemiche.

Quello che sarebbe oppor-
tuno e forse necessario oggi
sono una flessibilita tempo-
ranea e mirata in tempi di
pandemia e post pandemia
in particolare per le esposi-
zioni scadute e sugli accan-
tonamenti automatici imposti
alle banche sulla soglia di
vigilanza prudenziale ma an-
che una maggiore flessibilita
sulle possibili ristrutturazioni
dei crediti (magari utilizzan-
do le garanzie pubbliche di
MCC e SACE).

Lo sconfinamento, secondo
le nuove regole supera ora
la “soglia di rilevanza” quan-
do va oltre la soglia assoluta
(100 e 500 euro a seconda
che sia un privato o un’im-
presa) e quella relativa (1%
della esposizione) ed il ritar-
do duri oltre 90 giorni (180

giorni per le pubbliche ammi-
nistrazioni).

Il default pur riguardando
un unico debito all'interno
dello stesso gruppo bancario
si estendera a tutti i finan-
ziamenti in essere e non si
potranno usare altre linee
di credito per compensare
il supero fidi. Infine, si potra
tornare “in bonis” solo dopo
3 mesi che sono stati onorati
gli arretrati con commissioni
e interessi compresi.

| comportamenti da adotta-
re di fronte al cliente inadem-
piente — ha spiegato Bankit
— rientrano nelle policy delle
singole banche (Intesa ha
fatto sapere che si usera
gradazione e discrezionali-
ta), ma un sistema creditizio
dove le autonomie delle filiali
non esistono di fatto piu cre-
diamo che la gestione “buro-
cratica” avra il sopravvento
sulle decisioni piu mirate al
cliente come del resto e gia
avvenuto per il RATING attri-
buito alla clientela.

L'ABI e l'associazione dei
consumatori hanno predispo-
sto un Vademecum anti-de-
fault consigliando ai clienti
delle banche:

1) Rispetto delle scadenze.

2) Pianificazione entrate e
uscite mensili.

3) Verifiche frequenti del
saldo del c/c e dell’utiliz-
zo delle carte di credito.

4) Non cumulare troppi
prestiti anche se di mo-
desta singola entita.

5) In caso di difficolta con-
tattare preventivamente
la banca chiedendole:

a) la sospensione delle rate;

b) la rinegoziazione o l'allun-

gamento di prestiti o mutui.

6) Richiedere un fido mag-
giore oltre lo scoperto
di c/lc per elasticita di
cassa gia accordato.

Sono suggerimenti sicura-
mente utili e di buon senso
pratico ma confliggeranno

AVVISO A PAGAMENTO

stabiliscono che un debitore deve essere considerato in default quando andra
e sia un privato o un’impresa) e quella

inevitabilmente con la tradi-
zionale disattenzione colpe-
vole di aziende e famiglie e
soprattutto con una gestione
del rapporto bancario che
ultimamente & risultato “bu-
rocratico e frutto di automa-
tismi non sempre controllati
dalle filiale delle banche”.

L'auspicio e impegno deb-
bono essere un miglior rap-
porto Bancal/lmpresa € Im-
presa/Banca e una effettiva
disponibilita professionale e
da parte di tutti gli operatori
pbancari e anche delle impre-'
se fuori da comportamenti
che potrebbero ulteriormente
minare una possibile ripresa
economica che non pud fare
a meno per realizzarsi di un
miglioramento qualitativo del
rapporto del cliente con la
propria banca e viceversa.

Da questo punto di vista e
auspicabile un rinnovato im-
pegno anche degli operatori
professionali (commercialisti,
mediatori creditizi, agenti in
attivita finanziaria) che deb-
bono costituire un “ponte le-
vatoio” intelligente fra Banca
e Impresa.

A cura del |
Dott. Gianfranco Antognoli

- ARNO PROSEGUE IL PROPRIO IMPEGNO PER LA RICERCA NEUROLOGICA
DEL PROFESSOR UBALDO BONUCCELLI DIRETTORE SCIENTIFICO DELL’ ASSOCIAZIONE

A‘DONA IL TUO 5 PER MILLE

alI?’Associazione Ricerca Neurologica Onlus

1V
A
- | maestro S
Andrea Bocelli fiird
i\ premio ATMG

UN GESTO CHE PER TE NON COSTA NIENTE PER NOI HA UN VALORE GRANDISSIMO

AsSsSoCciaZione
Ricerce
Neurologics

COME FARE?

MODELLO 730
COMUNICA AL TUO COMMERCIALISTA IL COCIDE FISCALE ARNo 93005860502

E FIRMA NELL’APPOSITO RIQUADRO DEL MODELLO UNICO O DEL 730

CuD

E FIRMA

A PAGINA 5 SI TROVA LA SCHEDA, RIEMPILA CON IL CODICE FISCALE ARNo 93005860502

IBAN IT 45 H 01030 24800 000001619535

Tel. 0584/393444 = Fax 0584/1953006




Le regole in vigore dal 1/1/2021
default quando andra contemporaneamente oltre la

Le nuove regole europee
sui ritardi nei pagamenti
dei debiti bancari sono uno
spauracchio per imprese e
famiglie. E da temere infatti
che la rigidita dall'entrata in
vigore dei nuovi regolamen-
ti, pensati, nel 2014 in epoca
molto distante dalla situazio-
ne economica attuale post
covid, possa diventare disa-
strosa quando finiranno le
moratorie per i 300 miliardi
concessi dalle banche in Ita-
lia e molti crediti diventeran-
no deteriorati (cd. NPL).

Oggi servirebbe infatti una
flessibilita nella normativa
da applicare da parte della
commissione europea EBA e
BCE.

Una volta scadute le mora-
torie (menomale prorogate
al 30/06/2021 con la legge
finanziaria) una PMI o una
famiglia che si trovino in ri-
tardo di 90 giorni nel paga-
mento del debito sara infatti
automaticamente segnalata
come “cattivo pagatore” con
|'ulteriore conseguenza prati-
ca che quando richiedera un
prestito alla propria o ad altra
banca si vedra quasi sicura-

mente rigettata la richiesta.
Inoltre, le nuove regole su-
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stabiliscono che un debitore deve essere considerato n

soglia assoluta (100 e 500 euro a
seconda che sia un privato o un’impresa) e quella relativa (1% della esposizione) ed il
ritardo duri oltre 90 giorni (180 giorni per le pubbliche amministrazioni).

Per i “crediti deteriorati” servirebbe pit flessibilita sulle nuove
regole EBA/U.E. Questo per evitare il rischio possibile di una
stretta creditizia ai danni di famiglie e imprese.

gli “NPL" costringeranno le
banche ad attivare i proces-
si di recupero crediti contro i
cattivi pagatori con ulteriore
aggravio delle conseguenze
sistemiche.

Quello che sarebbe oppor-
tuno e forse necessario oggi
sono una flessibilita tempo-
ranea e mirata in tempi di
pandemia e post pandemia
in particolare per le esposi-
zioni scadute e sugli accan-
tonamenti automatici imposti
alle banche sulla soglia di
vigilanza prudenziale ma an-
che una maggiore flessibilita
sulle possibili ristrutturazioni
dei crediti (magari utilizzan-
do le garanzie pubbliche di
MCC e SACE).

Lo sconfinamento, secondo
le nuove regole supera ora
la “soglia di rilevanza” quan-
do va oltre la soglia assoluta
(100 e 500 euro a seconda
che sia un privato o un’'im-
presa) e quella relativa (1%
della esposizione) ed il ritar-
do duri oltre 90 giorni (180

giorni per le pubbliche ammi-
nistrazioni).

Il default pur riguardando
un unico debito all'interno
dello stesso gruppo bancario
si estendera a tutti i finan-
ziamenti in essere e non si
potranno usare altre linee
di credito per compensare
il supero fidi. Infine, si potra
tornare “in bonis” solo dopo
3 mesi che sono stati onorati
gli arretrati con commissioni
e interessi compresi.

| comportamenti da adotta-
re di fronte al cliente inadem-
piente — ha spiegato Bankit
— rientrano nelle policy delle
singole banche (Intesa ha
fatto sapere che si usera
gradazione e discrezionali-
ta), ma un sistema creditizio
dove le autonomie delle filiali
non esistono di fatto piu cre-
diamo che la gestione “buro-
cratica” avra il sopravvento
sulle decisioni piu mirate al
cliente come del resto & gia
avvenuto per il RATING attri-
buito alla clientela.

L'ABI e l'associazione dei
consumatori hanno predispo-
sto un Vademecum anti-de-
fault consigliando ai clienti
delle banche:

1) Rispetto delle scadenze.

2) Pianificazione entrate e
uscite mensili.

3) Verifiche frequenti del
saldo del c/c e dell’utiliz-
zo delle carte di credito.

4) Non cumulare troppi
prestiti anche se di mo-
desta singola entita.

5) In caso di difficolta con-
tattare preventivamente
la banca chiedendole:

a) la sospensione delle rate;

b) la rinegoziazione o I'allun-

gamento di prestiti o mutui.

6) Richiedere un fido mag-
giore oltre lo scoperto
di c/lc per elasticita di
cassa gia accordato.

Sono suggerimenti sicura-
mente utili e di buon senso
pratico ma confliggeranno

inevitabilmente con la tradi-
zionale disattenzione colpe-
vole di aziende e famiglie e
soprattutto con una gestione
del rapporto bancario che
ultimamente & risultato “bu-
rocratico e frutto di automa-
tismi non sempre controllati
dalle filiale delle banche”.

L'auspicio e I''mpegno deb-
bono essere un miglior rap-
porto Banca/lmpresa e Im-
presa/Banca e una effettiva
disponibilita professionale e
da parte di tutti gli operatori
bancari e anche delle impre-
se fuori da comportamenti
che potrebbero ulteriormente
minare una possibile ripresa
economica che non puo fare
a meno per realizzarsi di un
miglioramento qualitativo del
rapporto del cliente con la
propria banca e viceversa.

Da questo punto di vista &
auspicabile un rinnovato im-
pegno anche degli operatori
professionali (commercialisti,
mediatori creditizi, agenti in
attivita finanziaria) che deb-
bono costituire un “ponte le-
vatoio” intelligente fra Banca
e Impresa.

A cura del
Dott. Gianfranco Antognoli
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DEL PROFESSOR UBALDO BONUCCELLI DIRETTORE SCIENTIFICO DELL’ ASSOCIAZIONE

DONA IL TUO 5 PER MILLE

all’Associazione Ricerca Neurologica Onlus

sSOCIAZI1I0MNe
RicCerca
NeurologQica

COME FARE?
MODELLO 730

UN GESTO CHE PER TE NON COSTA NIENTE PER NOI HA UN VALORE GRANDISSIMO

COMUNICAAL TUO COMMERCIALISTA IL COCIDE FISCALE ARNo 93005860502

E FIRMA NELL’APPOSITO RIQUADRO DEL MODELLO UNICO O DEL 730

CuD

E FIRMA

A PAGINA 5 SI TROVA LA SCHEDA, RIEMPILA CON IL CODICE FISCALE ARNo 93005860502

IBAN IT 45 H 01030 24800 000001619535

Tel:0584/393444 - Fax 0584/1953006




