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leasing nautico

il Distretto Nautico
dell’Alto Tirreno

il ruolo fondamentale

del leasing nautico agevolato

VERSILIA

Versilia Yachting Rendez-Vous
edizione 2018 si terra dal 10 al
13 maggio. Fiera Milano spiega
che “saranno ancora una voita (e
sugqgastive darsene ilalia e Europa
ad ospitare il salone espositivo”.
Dove per quattro giorni, si
svolgera “una grande festa nel
distrelto naulico loscane™, viva e
operativa fabbrica a cielo aperto,
che lunge 110.000 metn guadrati
accogliera visitatori, amanti del
mare e operatori del seltore.
Nuova edizione che prevede ta-
niffe agevolate per gli esposilori
che hanno gia partecipate alla
prima, se quesli si prenotano
entro il prossimo 13 ottobre.

YACHTING
RENDEZ-YOUS

Come nell’edizione passata,
I'organizzazione dell’evento,
ideato e fortemente volulo da
Nautica [taliana. puntera molto
sugli eventi programmati sia
all'interno che all’esterno della
manifestazione e che avranno
I'obiettivo di coinvolgere e di
aiutare il territorie. La mani-
festazione sapra garantire uno
spessore internazionale in grado
di attirare il pubblico pib quali-
ficato e diventera un appunta-
mento fisso della nautica itatiana
di prestigio. Se il leasing & una
lecnicalita finanziaria prociclica,
il ragionamento vale anche per
la nautica.
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leasing nautico

Dal teasing una spinta
al mercato interno

Il atturato della nautica italiana
sta crescendo da due anni a due
cifre pitt del leasing in generale.
Dopo anni di negativita 1 produt-
lori di imbarcazioni, di accessori,
di motori e 1 cantieri di refitting,
vedone la ripresa. Dopo un
lungo periode in cul l'export era
cresciuto fino a coprire il 93%
della produziene cantieristica,
nei saloni sta cominciando a
lornare il cliente Rtaliano. Una
tendenza che [a sperare quanti
esporranno anche ai prossimi
salont. A dare soddisfazione al
comparto anche it via libera al
nuovo cedice della nautica e

la crescita del leasing nautico.
Su questo versante un tassetlo
va ancora messo a posto. Una
datata nota dell’Agenzia delle
Entrate melie potenzialmenle
nel mirino Cutilizzo di garanzie
persenali @ reali nel contratti
di leasing per banche. Eppure,
escludere dagli indicatori diano-
malia del lisco quelle garanzie
potrebbe faverire un maggier
utilizzo del leasing nautico e
dare una spinta decisiva al mer-
cato interno. Il dialogo tra 1varn
soggetliinteressati - comprese
le Entrate - & aperto ormai da
lempo.

Le barche sotto i riflettori, fra cui tante
costruzioni dei cantieri del nestro comprensorio

Il salone genovese rimane il
piti grande del Medilerraneo
per numere di visitatori [oltre
100milal, barche esposte, varietd
merceologica, novild presenta-
le. Una vetrina preziosa per gli
espositori [65% italiani, 35%
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esteri), che richiama da ollre
30 Paesi 140 operaton stranieri.
Tultavia Viareggio pud rappre-
sentare un'utile e inleressante
“anteprima” complementare con
Genova, che si tiene nel periado
autunnale.

leasing nautico

Riflessioni e proposte per la nautica

Volendo fare esercizio di sintesi,
oggi potremmo dire che il com-
pario aliraversa un momento
di maggiore “consapevolezza”
0 comunque positivita. Questo
significa che i cantieri costruttori
di imbarcazioni e navi e i dea-
lers italiani di cantieri italiani,
di cantieri locali 0 ester sono
ormai consapevoli che non &
pitr it periodo della crescila
della nautica esponenziale, che
scenari di capacita divendita il-
limitata e progetti di investimenti
faracnici nan sono pit atluabili
neppure ipotizzabiti. Sono anche
modificati | parametri per la
valutaziene di un costrutlore/
dealer da parte dei possibili
clienti: non pid la penetrazione
di mercato, it numero di pezzi
prodotli, ma it rapporto “qualita-
prezzo”, le scelte lecnelogiche,
['innovazione “vera” in detazioni
e maleriali che incrementino
elfettvamente il valore det pro-
dotto finale. Anche Farmatore
@ divenuto pitt consapevole: sa
di poter prelendere di pid, ma
anche che il cantiere/dealer
niusto nen & sele quello che ti
concede tutto, ma quetlo che ti
promette una barca e te la con-
segna e che sopratiutto pud darti
un prodotio e un‘assistenza che
durinel tempo. Il cliente attuale

& lornato a valutare acquisto
con Uoltica dellinvestimente nal
medio periodo e non selo con la
prospettiva di cambiare |a barca
dopo due anni, e pertanto presta
maggiore attenzione alla qualita
complesswva dell'offerta.

Anche nel setlore delle costru-
zioni navali, nonché detla finan-
zafcredito finalizzato, le parole
chiave sono ancora 0ggi qualita
e prolessionalith e il distretto
del Tirreno rappresenta una
eccellenza in Italia e in Eurcpa.
Tutto questo si cotlega anche al
leasing nautico, perché il cliente
5a che pud oltenere un leasing
che abbia una relazione con it
suo reddito e con le sue effetlve
capacita economiche, perché per
i “miracoli” non <2 pid spazio.
Quindile societa diteasing si tro-
vano con una richiesta minore in
lermini di numero, ma che ha pit
probabititd di concretizzarsi in
un leasing di medio periodo con
risullati soddisfacenti per witi fo
come noto con IVA agevolata).
Anche gli operatori del leasing
sono pib consapeveli e quindi
I'analisi delle operazioni, 5ia
da un punte di vista lecnico
che di analisi del rischio e del
rischi operativi @ sempre pit
attenta e il filtro maggiore. Nel
settere delle imbarcazioni da
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ITALIANA

i NAUTICA

Fondazlone Altagamma

diporto, 5ia a motore che a vela,
il leasing nautico costiluisce
ancora un fondamentale sup-
porto alla vendita. Lo testimonia
la crescente collaborazione tra
organizzazioni imprenditoriali e
ASSILEA, anche per esplorare
nuove seluzioni in grade di
ridurre it rischio di mettere in
alto operazioni che hanno non
poco danneggialo negli ultimi
anni l'immagine deqli operatori
detla nautica. Le operazioni
di leasing, anche imporianti,
che si concludono oggi vedono
generalmente una grande tra-
sparenza e collaborazione tra
tutti gli atton [cliente, fornitore/
costruttore e societa di leasing)
che sifraduce inmaggiore dispo-
nibilita a chiarire tutti gli aspetti
dell'operazione: il costrutlore/
fornitore deve dimostrare capa-
cila costrutlive e progettuali, ma
anche una struttura economica
lale da poter tranquillizzare gli
interlocutori e fornire utle le
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documentazioni e certilicazio-
ni necessarie; il cliente deve
impostare un piana finanziario
realistico e confacente alle
proprie capacitd reddituali,
con appropriala contribuzione
iniziale all'operazione; e infine
la societa di leasing, valutali
tutti questi aspetti, deve da parte
sua convincere sutla propria
capacita tecnica e organizzativa
specifica sul leasing, che la pon-
ga Iin grado di essere adeguala
partner. Il futuro & appannaggio
di chi sapra fare squadra.

Con queste premesse e queste
conclusioni, cerlo per ['area Tir-
renica la certezza di una ripresa
della Mostra nautica e del refil-
ling rappresenta un‘oppertunity
intelligente da perseguire, ma
occorre soprattutto che gli ope-
ralori maturino una conescenza
strutturata e idee conseguenti di
quella che & ormai 2 siluazione
reale e oggi conselidale in tuttii
loro aspetli.

Gianfrance Anlognoli

SOLUZIONI FINANZIARIE PER LE IMPRESE

Lo studio ConCredito € una boutique di consulenza, con sede in Toscana ma
operativa a livello nazionale, specializzata nel settore del Corporate Banking.

LEASING NAUTICO - STRUMENTALE - IMMOBILIARE
FACTORING PROSOLVENDO E PROSOLUTO

ConCREDITO

fondato da un team di professionisti specializati,
offre fa possibilita d usufruire di un check-up gratuito!

RATA DEL MUTUO
PRIMA CASA TROPPO ALTA?

| nostri consulenti fi aiteranno a verificare fa
possiilita di sostituire if tuo mutuo o il fuo prestito Vengona quindi eliminati i costi refativi a

personale con un finanziamento a condizioni spese notarili, di perizia e istruttoria.
economiche migliori! Contattaci subito per sapeme di pili!

La legge Bersani de Febbraio 2007
ha finalmente sancito la gratuita e il diritto
di surmogare il proprio mutuo prima casa.

Un team di consulenti sara a tua completa disposizione

PRENOTA SUBITO!
Tel 0584/393444 » Mail: info@concredito.it

Oppure vieni a trovarci a Viareggio - Via Sciroceo, 53
www.concredito.it

ConCredito & un marchio regestito 2 nome di Ausa Medixzione Crediiza Sd
via Scmezo, 53 - 55049 Viareggo (LU) - PIVA (2218370464 - n° iscr. DAM M133




