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[l factoring e un contratto con il quale
'impresa cede a una societa specializ-
zata | propri crediti esistent| o futuri, al
fine di ottenere subito liquidita e una
sernie di servizi correlati alla gestione
del credito ceduto, cloé la loro gestio-
ne e la loro amministrazione, l'Incasso
e l'anticipazione dei crediti prima della
loro scadenza. La societa di factoring,
quindi, si assume l'onere di riscuotere
l'importo dei crediti dietro pagamento
di una commissione, e fornisce anche
finanziamenti allimpresa cliente sotto
forma di anticipazionl sui crediti non
ancora scaduti. Il ricorso al factoring @
diffuso soprattutto tra le aziende che
operano in settori in cui la dilazione dei
pagarnenti ai clienti & un fattore critico
di successo, ma anche tra le PMI che la-
vorano con la pubblica amministrazione
e spesso hanno a che fare con tempisti-
che di pagamento difficili da conciliare
con le esigenze finanziarie dei fornitort. |l
factoring oltre ad “assestare” la liquidita
aziendale, ha ulteriori vantaggi ¢he con=
traddistinguono questo strumento: an-
zitutto ¢'& un miglioramento della situas
zione finanziaria dell'azienda che coms
porta rilevanti effetti positivi sugll indict

di bilancio e quindi sul rating; inoltre la
banca assiste e supporta l'azienda nella
gestione finanziaria, creando una stabi-
lith nel rapporto tra i due attori. La ces-
sione dei creditl, in questo modo, non &
piu il fine ultimo dell'accordo. Il contratto
di factoring presuppone, pero, del limiti
dimensionali; || volume di crediti ceduti
dev'esser superiore ad una certa soglia,
che la banca si riserva di valutare per
dare esito positivo al contratto, Questo
& un limite abbastanza rilevante, dato
che la realtd economica italiana & carat-
terizzata prevalentemente da piccole e
medie imprese che non sempre riescono
a garantire una soglia elevata di crediti
da riscuotere,

Gl strument| presentati, seppur alter-
nativi rispetta al classico finanziarnento,
presentano limitl che diventano rilevan-
ti se riferiti alle PMI; Nel 2016 le banche
hanno Innalzato l'offerta di finanzia-
menti, anche con strumenti alternativi,
con una particolaritd: gli istituti bancari
privilegiano le aziende che presentano
un buon rating. La conseguenza & che
restano escluse la gran parte di picco-
le e medie aziende con problemi di cir-

colante, che non riescono ad assicurare

|
|

La necessita delle imprese

di ottenere credito per
tenere sotto controllo

i flussi di cassa ha favorito
I'evoluzione di un
“diverso” strumento di
finanziamento bancario:

il factoring
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sufficient| garanzie, in linea con quanto
richiesto dalla banca.

Rispetto a quanto detto finora, si puo fa-
cilmente comprendere che una grande
fetta di piccole e medie imprese restano
“scoperte” da offerte di finanziamento
capaci di soddisfare le loro esigenze e,
laddove sia necessario, ristabilire la liqui-
dita aziendale. Per ovviare a questa pro-
blematica tutta italiana, quasi sfruttan-
do l'opportunita in essere, sono nate da
qualche anno delle piattaforme digitali
extra-bancarie (quindi come alternativa
al credito bancario) con una scommes-
sa di fondo: offrire un‘alternativa a chi
ha bisogno di investire a breve termine
con un buon rapporto tra rischio e ren-
dimento. | fondatori di queste piattafor-
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me. anziche puntare sui mercati oltre
confine, pit sviluppati ma anche con piu
player, hanno scelto come base di lancio
I'ltalia, che é si tra le ultime della fila in
Europa per quanto riguarda la finanza
alternativa (con un transato complessivo
di 8,2 milioni di euro tra crowdfunding,
social lending, compravendita di fattu-
re e altre forme di finanziamento lonta-
ne dai canali tradizionali) ma e anche
un territorio dove c’® pil spazio per far
crescere questi business, Quindi si puo
semplicemente dire che hanno cavalca-
to I'onda, sfruttando i bisogni latenti del-
le PMI non percepitl a pieno dal contesto
bancario tradizionale.

La logica di queste piattaforme & sem-
plice: trasformare | crediti commerciali

in un‘asset class trasp :
facilmente investibile; inol re, &
mercato italiano che mette
diretto risorse finanziari

duttivo; le PMI mettono all
proprie fatture e gli inve:

fatto superano il gap crea
del credito. | vantaggi sen

possono vendere singole fatture
serve.
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